
半导体产业不仅是技术实力的!晴
雨表"# 更是国家综合竞争力的 !试金
石"$ 其发展水平关乎经济安全与未来
产业发展主动权# 是支撑数字经济%高
端制造%人工智能等关键领域行稳致远
的底层基石$

!"#"

统计显示#

$%$&

年
上半年全球半导体市场规模达到

'%$%

亿美元#同比增长
(%$)

#行业规模在六
个月内实现翻倍$ 可以说#全球半导体
产业正经历爆发式增长$

在池州经济技术开发区# 一座不
靠海% 不沿边的内陆园区正悄然打通
半导体产业的全球脉络$安徽中韩&池
州'国际合作半导体产业园#作为安徽
省唯一的对韩半导体专业合作园区#

已集聚
*+

设计%晶圆制造%第三代半
导体%先进封测%配套材料等五大板块
规上企业

,&

家# 形成覆盖芯片设计%

晶圆制造%封装测试%配套材料到终端
应用的完整产业体系$

$%$-

年#园区半
导体产业总规模突破

,%%

亿元# 园区
企业对外出口额达

./,

亿美元# 半导
体零部件出口同比增长

.0)

$

$%01

年#园区启动国际化布局#逐
步探索出一条!引进来强链%走出去拓
市"的双轮驱动路径$园区设立中韩国
际客厅和涉外企业服务站# 与韩中文
化协会%日本半导体行业协会等

0-

家
境外专业机构建立长期战略合作#年
均举办涉外产业活动

0-

场以上#搭建
起技术引进与订单外销的双向桥梁$

每年#专业化境外招商小分队赴韩国%

日本开展精准对接
.

至
-

批次# 累计
对接项目超

.%

个#同时组织园区企业

赴马来西亚% 韩国等地开展海外市场
推介# 帮助中小半导体企业对接境外
渠道资源$ 截至

$%$-

年底#园区累计
引进韩资半导体项目

,%

个# 总投资
-23.

亿元#落地高芯众科%晶纭材料等
中韩合资配套企业# 同步推动本土龙
头与日韩企业达成技术采购% 产品外
销双向合作协议总额

,32

亿元#实现技
术%市场双向互通$

针对内陆园区物流成本高% 退税
周期长的短板# 园区联动皖江江南保
税物流中心&

4

型'#打造半导体专属
跨境物流通道$针对芯片%精密半导体
零部件体积小%附加值高%周转要求快
的行业特性#推行!入区即视同出口"

模式# 将企业出口退税周期由传统数
月压缩至

,

(

-

个工作日#有效缓解企
业资金周转压力$

在抱团出海方面#园区构建了!链
主企业设海外网点% 中小企业配套跟
单"的协同模式$龙头企业安芯电子在
新加坡设立海外销售中心# 配备本地
化销售团队# 车规级芯片和功率器件
批量供给海外汽车及光伏厂商# 日均
芯片出货超

0

万片) 华宇电子高端封
测产品远销

$%

余个国家和地区#

$%$-

年单家企业出口额达
.%%%

万美元)钜
芯半导体光伏功率器件依托海外渠
道#全球细分市场占有率稳居前列#海
外营收占企业总营收超过

,-)

$ 园区
推动龙头企业开放海外供应链资源#

带动
0$

家中小配套企业同步进入海
外客户供应商名录# 避免中小企业单
独出海获客难%认证成本高的问题$与

此同时# 园区集中组织
*5670&2.2

车
规认证%欧盟

+8

%韩国
9+

等国际认
证申报# 分摊费用#

$:$-

年协助
$:

余
家企业完成海外市场准入资质办理$

技术协同为产品!出海"注入了硬
核底气$ 园区依托韩籍工程师和海外
技术团队# 建立中韩半导体技术联合
实验室# 高芯众科等韩资企业长期派
驻

0:

余名韩籍技术专家驻厂研发#联
合攻关静电吸盘% 半导体精密涂层等
进口替代产品#打破海外材料垄断$本
土企业通过引进海外先进工艺改良产
品#品牌溢价提升

0:;

至
01)

#彻底改
变了过去低端代工出口的局面$

此外# 池州市半导体产业协会还
统一编制海外推介手册# 组团参与全
球顶级半导体展会# 集中展示全链条
产品$

$%$-

年#协会组织
-2

家次企业
参与

.0

场境内外展会#达成海外意向
订单

03$

亿元#同时定期开展涉外政策
培训# 帮助企业规避国际贸易壁垒和
汇率波动风险$

目前#园区
,&

家规上半导体企业
中#

$1

家实现稳定进出口实绩#外向型
企业占比达

''31)

# 产品覆盖韩国%日
本%东南亚%欧盟%北美等

$%

余个国家
和地区$ 车规级芯片%光伏功率器件%

精密配套材料在全球细分市场的占有
率稳步提升# 园区半导体出口增速连
续

&

个月位居全市行业首位#形成!产
业集聚(平台赋能(集群出海(规模
增长"的良性循环$如今#这座产业园#

正以!芯链"为纽带#将池州制造的半
导体产品源源不断地输往全球市场$

“定制”玻璃敲开国际大门
! !"#$ %&'

在怀远经济开发区#安徽银锐
智能科技股份有限公司&以下简称
!银锐智能"'车间里机器轰鸣#一批
批玻璃深加工装备正源源不断运往
东南亚%中东%非洲和拉美的工厂车
间#为全球玻璃加工行业注入!中国
智慧"$

$%$-

年#银锐智能海外业务
收入达

.$'%

万元# 走出了一条从
!单机出口"到!方案出海"的国际化
之路$

银锐智能长期专注于玻璃深加
工装备领域#产品覆盖建筑玻璃%家
居玻璃%光伏玻璃%电子玻璃等多元
场景$但不同国家和地区在玻璃加
工规模 %产品类型 %厂房条件 %用
工水平 %环保要求 %售后响应能力
等方面存在差异 $ 银锐智能在推
进 !出海 "过程中 #没有简单照搬
国内产品方案 # 而是注重结合海
外客户实际生产场景 # 对装备结
构 %控制系统 %自动化连线方式 %

操作界面 % 维护便利性等进行了
适应性优化 $ 正是这种 !因需定
制 "的思路 #让银锐的产品在海外
市场站稳了脚跟$

在玻璃深加工装备领域#银锐
的国际化发展不能仅停留在单机设
备销售层面$ 随着海外客户对生产
效率%产品一致性%产线协同能力和
数字化管理要求的提升#单一设备
已难以满足客户对整体生产系统升
级的需求$

在!出海"过程中#银锐智能注
重将单机装备能力与自动化连线%

系统集成%工艺配套%现场调试%技
术培训等能力结合起来#推动业务
模式由!卖设备"向!提供装备

<

方
案
<

服务"的综合模式升级$ 通过为
客户提供从设备选型%产线布局%自
动化连线到运行调试%售后支持的
一体化服务#能够更好地帮助海外

客户提升玻璃深加工产线的整体运
行效率$

技术#是银锐出海的底气所在$

作为国家高新技术企业和!小巨人"

企业# 银锐智能拥有安徽省企业技
术中心% 安徽省工业设计中心等创
新平台#主持制定了*智能制造玻璃
行业应用深加工技术要求+ 行业标
准# 获评安徽省首台套重大技术装
备%首版次软件等多项荣誉$围绕玻
璃深加工装备的自动化%精密化%智
能化方向# 银锐智能持续优化控制
系统和传动系统# 推动设备运行状
态监测% 工艺参数管理等智能功能
融合应用# 靠过硬技术逐步赢得海
外客户信任$

装备类产品出口不同于普通消
费品出口# 其交付过程往往涉及运
输%安装%调试%培训%维修%备件供
应等多个环节#企业的服务必须跟
上$ 银锐智能通过远程技术支持%

现场安装调试%操作培训和备件供
应#构建起覆盖售前%售中%售后的
全链条服务体系$ 对于重点客户和
重点市场#银锐智能进一步加强服
务响应机制 #推动售后服务从 !被
动维修"向!主动保障"转变$ 完善
的交付能力#也让海外客户吃下了
!定心丸"$

制造业!出海"#既要把产品卖
出去#也要把品牌立起来$银锐智能
在国际化发展过程中# 通过产品展
示%客户案例积累%技术交流%售后
服务口碑等方式#持续提升品牌影
响力#不仅带动了自身装备产品出
口和业务增长#也有助于推动国内
智能装备产业链协同发展#促进制
造业优势产能和成熟技术向国际
市场输出#为地方制造业高质量发
展和优势产业国际化提供了实践
支撑$

!"!!

年
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月
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从“产品出海”到“品牌出海”，悠派股份———

像“种地瓜”一样耕耘海外市场
! !"#$ %&'

从!产品出海"到!产能出海"#

从!卖产品"到!经营品牌"#芜湖悠
派股份护理用品科技股份有限公
司&以下简称!悠派股份"'用近二
十年时间#在全球市场上从!幕后"

走到!台前"$

$:$-

年#悠派股份实
现营业收入

((3&1

亿元#同比增长
(.3.,)

) 境外主营业务收入
'3,&

亿元# 占营业收入比重达
&,)

#产
品远销美国 %日本 %韩国 %欧洲等
.:

多个国家和地区$

从“产品出海”到“产能出海”
悠派股份是一家专注于宠物

护理%成人失禁%个人护理三大赛
道的研发%生产%销售一体化高新
技术企业#核心产品包括宠物尿垫
尿裤%宠物猫砂%成人失禁护理用
品%家庭个护柔纸巾及棉柔巾等$

创立之初#公司以宠物尿垫出
口代工切入国际市场#凭借卓越的
制造工艺与品控能力#逐步成为金
佰利%尤妮佳等国际龙头企业的核
心供应商$但悠派股份并不满足于
做!幕后英雄"$早在

$::2

年#公司
便推出自主品牌

=>?@ABCD@

&好命
家'#主营宠物尿垫%湿巾%猫砂等
产品$ 同期# 另一宠物护理品牌
+>B>A>

&扬爪 '也启动运营 #主攻
国内及海外大众市场$ 此后#公司
陆续推出成人失禁品牌

E?FGDFH@

%

7CIF4@JJ@D

以及个人护理品牌
E!

?FKD@@

# 构建起覆盖中高端与高端
市场的梯度化品牌矩阵$

这一 !代工
L

品牌 "双轮驱动
模式#成为悠派股份出海的核心引
擎$

M8N

订单和跨境渠道为公司

提供规模支撑与现金流保障#自主
品牌则承担提升毛利%打开终端市
场% 增强品牌溢价的任务$

$%$-

年# 公司宠物护理用品贡献营收
230,

亿元#同比增长约
$0O

#占总
营收近八成)自有品牌营收占比已
超

':;

#毛利率超
,:;

#实现了从
!卖产品"到!经营品牌"的质变$

面对国际市场的复杂多变#悠
派股份主动将产能布局至海外,在
美国弗吉尼亚州建立生产基地#实
现本土化生产# 降低物流成本#提
升响应速度)在泰国北柳府建立生
产基地#有效承接高关税品类对美
出口#同时依托东盟区位优势辐射
亚太市场$

其中#泰国基地的战略价值尤
为突出(((它将中国核心供应链
优势与东南亚区域红利相结合#打
造出既能承接对美!外循环"订单%

又能辐射亚太!内循环"的跨区域
产能平台$ 目前#公司自主生产比

例达
1'3,$;

# 在全球
,

个国家建
有

&

大生产基地# 拥有
-:

余条智
能化生产线$这一!全球韧性网络"

布局#使悠派股份从单一依赖中国
制造的!产品出海"#升级为品牌%

市场%产能%研发协同并进的!体系
出海"$

从“卖产品”到“经营品牌”
品牌出海的核心在于!扎根"$

为牢牢占据海外目标市场#悠派股
份在美国组建本土销售团队#捕捉
当地消费趋势# 研究竞品动态#推
进产品性能与标准的本地化适配#

例如开发出适应美国家庭垃圾收
运习惯的宠物纸尿裤$

在渠道端# 悠派股份与亚马
逊%

+P@QA

% 沃尔玛等北美主流零
售商及电商平台建立战略合作#共
同定义产品和策划营销活动$在营
销端#通过

R>>ST@

%

6FU6>U

等平台
精准获取流量#并与美国本土好物

分享类达人% 宠物垂类达人合作#

开展产品测评和内容种草$在标准
端# 公司参与制定国家标准

(

项%

行业标准
(

项%团体标准
-

项$ 由
此形成的!市场洞察(研发设计(

敏捷生产(品牌营销"闭环#使悠
派股份从海外消费市场规则的适
应者#逐步成长为规则的参与者$

技术创新是悠派股份筑牢竞争
护城河的底气所在$ 公司拥有

$.$

项专利#其中发明专利
.,

项#获评国
家知识产权优势企业% 国家高新技
术企业%安徽省专精特新冠军等

$:

余项权威资质$ 自
$:$:

年起#公司
持续推进数字化转型 # 已上线
!N"

%

N8"

%

MN"

等系统# 智能化
设备占比超

1:;

# 并通过数据中台
实现敏捷供应与柔性制造# 获评省
级智能工厂%省级数字化车间$

深耕终有回报$

=>?@ABCD@

品
牌在京东多年市场占有率居首#占
据该品类近五分之一市场份额 )

+>B>A>

樱花尿垫曾获全网销量冠
军$ 公司自主品牌已实现!中国每
-

片宠物尿片中即有
(

片来自悠
派股份"$ 旗下品牌还荣获抖音电
商宠物行业!年度宠物用品品牌"%

64*

杰出品牌创新奖 !年度品牌
奖"%京东宠物!年度优秀合作奖"

等多项行业奖项$

与此同时#悠派股份主张携手
产业链伙伴共同出海#深度融入所
在地生态圈$这种!地瓜经济"理念
&延伸全球藤蔓% 精耕本土根系'#

对消费品制造%卫生护理%宠物用
品等领域的出海企业#具有切实的
借鉴意义$

“小手套”走向大世界
! !"#$ %&'

走进位于淮北市濉溪县的安徽
英科医疗用品有限公司 &以下简称
!英科医疗"' 生产基地#

(&:

条自动
化生产线正高速运转#一只只一次性
手套经过在线全检%自动剔除%智能
包装后#将发往全球

(-:

多个国家和
地区$这家成立于

$:('

年的企业#如
今产能超

.::

亿只#

$:$-

年实现营
业收入

.:

亿元#出口创汇
.

亿美元#

海外收入占总营收比重约
1:;

$

从淮北出发# 服务全球
(::::

余家客户# 英科医疗用一双 !小手
套"闯出了全球化大市场$ 其背后#

是一条以产品出口为起点% 以智能
制造为支撑% 以品牌出海为目标的
路径$

构建全球化营销网络是英科出
海的第一步棋$ 公司采取!线上

<

线
下"融合的全域营销策略$ 线上端#

实现
*?VJCSDCI

%

7CB@W>>U

等海外社
交媒体平台及亚马逊等国际电商
平台的全域覆盖# 构建 !内容

<

销
售 "一体化运营体系 #通过精准数
字广告投放#在欧美%中东%东南亚
等地区的近百个国家获取潜在客
户$ 线下端# 每年参加
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中东迪拜国际医疗设备展%
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巴西国际医疗展%美国迈阿密世
界健康博览会等

0-

场以上国际展
会# 足迹遍布全球

0%

余个国家和
地区$ 通过线上线下联动#公司品
牌在国际市场的认知度和份额持
续提升$

手握渠道#更需产品过硬$英科
医疗将智能制造作为参与全球竞争

的核心竞争力 $ 公司已建成
555

级医疗器械产品数字化生产和运营
管控体系#围绕客户开发管理%物料
供应管控% 精益生产三个能力单元
进行建设#实现计划排产%配方工艺
管理%生产过程控制%质量管理等全
流程精准管控$目前#公司已实现手
套

0%%;

在线全检#对破损%脏污等
主要缺陷有效检出和自动剔除#大
幅提升良品率$ 智能仓储系统实现
无人化作业#做到先进先出%自动盘
点$

$%$.

年#公司获评安徽省智能
工厂# 入选省级制造业单项冠军培
育企业$

在深耕制造的同时# 英科医疗
积极向产业链上游延伸$

$%$%

年至
$%$$

年#公司在淮北新型煤化工合
成材料基地和濉溪开发区先后投资
建设安徽凯泽新材料% 安徽国毅模
具科技% 安徽英彩印刷科技三家上
游配套企业#为生产基地提供原料%

手模%箱盒等核心配套资源#实现产
业链协同发展#有效降低生产成本%

提升竞争优势$

在做大做强主业的同时# 英科
医疗为地方能源转型和!双碳"目标
实现贡献力量#主动布局风电%光伏
等清洁能源项目# 大力推进绿色低
碳发展$

$%$-

年
'

月#

003$N!

风
电项目成功并网# 绿色能源占比持
续提升$ 公司累计投资超

.%

亿元#

直接带动就业
,&%%

余人#获评安徽
省优秀民营企业% 安徽省民营企业
税收贡献
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强%!

$%$,

年中国慈善
榜年度慈善榜样"等荣誉$

!

"

!

#

$

%

&

'

(

)

*

!

!

"

#

$

%

&

'


